2. Conceptos de Tablas Dinámicas
2.1. Concepto
Una Tabla Dinámica (o Pivot Table) es una herramienta de Excel que permite resumir, analizar, explorar y presentar grandes volúmenes de datos de manera interactiva. Con ella puedes agrupar, contar, sumar, promediar o filtrar datos sin modificar la fuente original.
Analogía: Es como tener un cubo de Legos (tus datos) que puedes reorganizar instantáneamente para ver distintas vistas: por colores, tamaños o formas.
Requisito básico: Los datos deben estar en formato de tabla plana (columnas con encabezados únicos, sin filas ni columnas vacías).

2.2. Funciones
Las funciones principales que puedes aplicar a los valores de una Tabla Dinámica son:
	Función
	Descripción
	Ejemplo

	Suma
	Totaliza valores numéricos
	Sumar ventas por región

	Conteo
	Cuenta celdas con números
	Número de transacciones

	Promedio
	Calcula media aritmética
	Promedio de calificaciones

	Máximo
	Valor más alto
	Mayor venta del mes

	Mínimo
	Valor más bajo
	Menor costo

	Producto
	Multiplica valores
	Poco común, pero existe


También puedes usar % del total, % de fila/columna, diferencia, acumulado, etc.

2.3. Elementos de una Tabla Dinámica
Al crear una Tabla Dinámica, aparecen 4 áreas (campos):
	Área
	Ubicación en Excel
	Función

	Filas
	Lado izquierdo
	Define las categorías que irán en filas (ej. Producto, Región)

	Columnas
	Parte superior
	Define categorías en columnas (ej. Año, Mes)

	Valores
	Centro (celdas)
	Contiene los datos numéricos a calcular (ej. Suma de Ventas)

	Filtros
	Arriba del todo
	Permite filtrar toda la tabla (ej. solo un vendedor)


Además:
· Campo de datos: Columna numérica arrastrada a Valores.
· Etiquetas de fila/columna: Texto o fechas arrastradas a Filas/Columnas.
· Botón de filtro: Pequeña flecha para excluir elementos.

Tabla de ejemplo (Datos fuente)
Copia esta tabla en una hoja de Excel desde A1 hasta F13 (incluyendo encabezados):
	Fecha
	Región
	Vendedor
	Producto
	Unidades
	Precio Unitario

	01/01/2024
	Norte
	Ana
	Laptop
	2
	800

	05/01/2024
	Sur
	Luis
	Mouse
	10
	20

	12/01/2024
	Norte
	Carlos
	Laptop
	1
	800

	18/01/2024
	Este
	Ana
	Teclado
	5
	50

	25/01/2024
	Sur
	Luis
	Mouse
	8
	20

	02/02/2024
	Norte
	Ana
	Laptop
	3
	800

	10/02/2024
	Este
	Carlos
	Teclado
	2
	50

	15/02/2024
	Sur
	Luis
	Mouse
	12
	20

	20/02/2024
	Norte
	Ana
	Monitor
	1
	300

	28/02/2024
	Este
	Carlos
	Laptop
	1
	800


Nota: Agrega una columna adicional "Total Venta" en la columna G (al lado de Precio Unitario). Fórmula: =E2*F2 y arrastra hacia abajo.
Tu tabla debería tener encabezados en fila 1: A1=Fecha, B1=Región, C1=Vendedor, D1=Producto, E1=Unidades, F1=Precio Unitario, G1=Total Venta.

Ejercicios paso a paso para principiantes
Ejercicio 1: Crear tu primera Tabla Dinámica
Objetivo: Calcular el Total de Ventas por Región.
Paso a paso:
1. Selecciona los datos (desde A1 hasta G11 si copiaste 10 filas).
2. Ve a la pestaña Insertar → Tabla dinámica.
3. En el cuadro, elige Seleccionar una tabla o rango (ya aparece la selección).
Marca Nueva hoja de cálculo → Aceptar.
4. En el panel derecho Campos de tabla dinámica:
· Arrastra Región al área Filas.
· Arrastra Total Venta al área Valores.
5. ¡Listo! Verás una tabla con cada región y la suma de ventas.
Solución esperada (aproximada):
Norte: 800*2 + 800*1 + 800*3 + 300*1 = 1600+800+2400+300 = 5100
Sur: (20*10)+(20*8)+(20*12)=200+160+240=600
Este: (50*5)+(50*2)+(800*1) = 250+100+800=1150
Resultado en Tabla Dinámica:
	Región
	Suma de Total Venta

	Este
	1150

	Norte
	5100

	Sur
	600



Ejercicio 2: Usar dos áreas (Filas y Columnas)
Objetivo: Ver Total de ventas por Vendedor y por Producto.
Pasos:
1. Crea una nueva Tabla Dinámica con los mismos datos.
2. Coloca:
· Vendedor en Filas
· Producto en Columnas
· Total Venta en Valores
3. Observa la matriz resultante.
Solución esperada:
	Vendedor
	Laptop
	Mouse
	Teclado
	Monitor
	Total

	Ana
	4800
	0
	0
	300
	5100

	Carlos
	800
	0
	100
	0
	900

	Luis
	0
	600
	0
	0
	600


Los ceros aparecen donde no hubo venta.

Ejercicio 3: Cambiar la función (de Suma a Promedio)
Objetivo: Calcular el promedio de unidades vendidas por producto.
Pasos:
1. Crea Tabla Dinámica.
2. Producto en Filas.
3. Unidades en Valores.
4. Haz clic en Suma de Unidades dentro del panel de valores → Configuración de campo de valor.
5. Cambia de Suma a Promedio.
6. Aceptar.
Solución:
Laptop: promedio de (2,1,3,1) = 7/4 = 1.75
Mouse: promedio de (10,8,12) = 30/3 = 10
Teclado: promedio de (5,2) = 3.5
Monitor: promedio de (1) = 1

Ejercicio 4: Agregar un filtro
Objetivo: Ver Total de ventas por Región, pero solo para el Vendedor Ana.
Pasos:
1. Desde una nueva tabla dinámica o modifica la del Ejercicio 1.
2. Arrastra Vendedor al área Filtros.
3. Aparecerá arriba un cuadro con (Todos). Haz clic en la flecha, desmarca Seleccionar todo y marca solo Ana → Aceptar.
4. Ahora las ventas por región son solo de Ana.
Resultado:
Norte: 4800+300 = 5100 (Ana vendió todo en Norte)
Este: 0
Sur: 0

Ejercicio 5: Agrupar fechas por meses
Objetivo: Total de ventas por mes y por región.
Pasos:
1. Crea tabla dinámica con:
· Fecha en Filas
· Región en Columnas
· Total Venta en Valores
2. Haz clic derecho sobre cualquier fecha en la tabla → Agrupar.
3. Elige Meses (puedes desmarcar Años y Trimestres).
4. Aceptar. Verás Enero, Febrero con totales por región.
Solución esperada:
	Mes
	Este
	Norte
	Sur

	Enero
	450
	2400
	360

	Febrero
	700
	2700
	240



Solución general de ejercicios (para validar)
Puedes pegar esta solución en otra hoja para comparar:
Ejercicio 1:
Región → Suma de Total Venta
Este 1150, Norte 5100, Sur 600
Ejercicio 2: Matriz Vendedor vs Producto (ver arriba)
Ejercicio 3: Promedio de Unidades por Producto: Laptop 1.75, Mouse 10, Teclado 3.5, Monitor 1
Ejercicio 4: Filtro Ana → Norte 5100, otras regiones 0
Ejercicio 5: Ventas por mes
Enero: Este 450, Norte 2400, Sur 360
Febrero: Este 700, Norte 2700, Sur 240

Consejos para el alumno (sin conocimientos previos)
1. Si no ves el panel de campos: Haz clic dentro de la tabla dinámica → pestaña Analizar → Mostrar lista de campos.
2. Si tus datos crecen: Convierte tu rango en Tabla (Ctrl+T) antes de crear la tabla dinámica, así se actualiza sola.
3. Para actualizar datos nuevos: Botón derecho sobre la tabla dinámica → Actualizar.
4. Practica: Cambia valores a "Conteo" para ver cuántas ventas hubo, o "Máximo" para ver la venta más alta.
¿Necesitas que profundice en algún punto o que genere más ejercicios?


